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INFORME DE EVALUACION TECNICA Y ECONOMICA
CONVOCATORIA N° PAF-TIC-PS-008 -2018

OBJETO: OBJETO: CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A
FACILITAR EL ACCESO, USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS
MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION QUE LES PERMITA
COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN
LINEA DERIVADOS DEL CONVENIO INTERADMINISTRATIVO 1232 FONTIC- FINDETER.

De acuerdo con lo sefialado en el numeral 4.1., subcapitulo IV, capitulo Il de los términos de referencia,
relacionado con los “Criterios de Evaluacion y Calificacion de la Propuestas”; en el numeral 1.34 que
prevé la publicacién del Informe de evaluaciéon econémica en el que consten los resultados de las
ofertas economicas de todas las propuestas habilitadas, con las respectivas correcciones aritméticas
de acuerdo con los criterios establecidos, si proceden, y la identificacion de las correcciones
efectuadas, y segun el plazo dispuesto en el cronograma de la convocatoria, a continuacién se
presenta el Informe de Evaluacion Técnica y Econémica de los proponentes que resultaron habilitados
en la verificacion de requisitos habilitantes:

1. PROPONENTE No. 1: UNION TEMPORAL COMERCIO ELECTRONICO MIPYMES
. PROPONENTE No. 2: SERVIENTREGA S.A. ) ]
3. PROPONENTE No. 3: GEXTION GRUPO DE EXPERTOS EN GESTION E INNOVACION
S.AS.

Los proponentes podrén presentar observaciones al presente Informe hasta el quince (15) de
noviembre de 2018; sin que, en ejercicio de esta facultad puedan subsanar, modificar o mejorar su
propuesta.

Forma parte integral del presente informe, la evaluacion técnica individual de las propuestas ante panel
de expertos desarrollado el 7 de noviembre de 2018 y la evaluacién economica.

Para constancia, se expide a los trece (13) dias del mes de noviembre 2018

PATRIMONIO AUTONOMO DENOMINADO PA FINDETER PAF



“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO, USO Y
APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION QUE LES
PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LINEA”

Unién Temporal

Grupo de Expertos en

L PUNTAIJE A . e
CRITERIO DE EVALUACION 4 Comercio Electrénico Servientrega S.A. gestion e innovacion
MAXIMO ] .
Mipymes S.A.S. - Gextion
Presentacidn de la propuesta ante
! propu 40 28,5 29,3 28,2
panel de expertos
Valores Agregados de la Propuesta 25 14,3 14,2 13,3
Estrategia enfocada en MiPymes 25 14,6 17,5 12,3
Total sin Propuesta Econémica 57,4 61,1 53,8
AUn no se aplican Aln no se aplican Aln no se aplican
Propuesta Econdmica 10 formulas formulas formulas

TOTAL

100




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO, USO
Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION QUE
LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LINEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Union Temporal Comercio Electrénico Mipymes

PRESENTACION INTEGRAL DE LA PROPUESTA — 40 PUNTOS

Corresponde a la presentacion ante el panel evaluador que debera hacer el PROPONENTE, donde debera exponer las caracteristicas, plan de trabajo
y demas aspectos planteados en la propuesta presentada. Esta evaluacidn se realizara de acuerdo con la escala de Lickert

Criterio

Puntuacion

Puntaje Obtenido

Oscar Castillo

Sergio Zuluaga

Liliana Jaimes

Maxima (Promedio)
COMPONENTE 1: ACCESO WEB
El Proponente cuenta con los mecanismos para efectuar el
diagnostico en las Mipyme beneficiarias que permitan
) . 2,5 1,3 1 1 2
determinar el grado de acercamiento y/o desarrollo de
acciones para tener presencia en Internet.
El Proponente cuenta con procesos, técnicas, actividades
P . e . icadesy 2,5 1,3 1 1,5 1,5

demads estrategias metodoldgicas necesarias y suficientes
La plataforma de comercio electrénico cumple con los

P . o P 2,5 2,2 2 2 2,5
aspectos requeridos para la ejecucion del proyecto

Componente 2: Web Shop / Marketing Digital

La plataforma de comercio electrénico presentada ofrece una

g L o P 2,5 2,2 2 2 2,5
experiencia de usuario intuitiva
El Proponente incluye en su presentacion las actividades y/o
estrategias relacionadas con el plan de marketing que

. .g s . P ., & 9 2,5 1,7 1 1,5 2,5
maximicen la accesibilidad y difusion de los productos y /o
servicios de las Mipyme
El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para 2,5 1,2 1 1 1,5
poder realizar un manejo auténomo de la plataforma
Componente 3: Gestidn de pagos
Las caracteristicas, costos, beneficios, canales de
comunicacién y procesos de vinculacién con la pasarela de 2,5 2,2 2 2 2,5
pagos se presentan de forma clara
Cuentan con una propuesta de pasarela de pagos diferencial
en cuanto a costos, tiempos y atencién a las Mipyme 2,5 1,8 1,5 1,5 2,5
beneficiarias
El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para 2,5 1,3 1 1 2
poder gestionar los servicios que ofrece la pasarela de pagos
Componente 4: Logistica*

Las caracteristicas, costos, beneficios, canales de
comunicacién y procesos de vinculacidén con la empresa de 2,5 2,2 2 2 2,5
logistica se presentan de forma clara
Cuentan con una propuesta de servicios de la empresa de
logistica diferencial en cuanto a costos, tiempos y atencion a 2,5 2,0 2 1,5 2,5

las Mipyme beneficiarias




El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para
poder gestionar los servicios que ofrece la empresa de
logistica

2,5 1,5 1 1 2,5

Componente 5: Postventa

El Proponente incluye procesos para la reclamaciény

. ) 2,5 2,0 2 1,5 2,5
soporte al cliente final

Los mecanismos para recolectar informacidn de los clientes

. .. 2,5 1,8 1,5 1,5 2,5
finales son eficientes

El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para 2,5 1,3 1 1 2
poder ofrecer una excelente atencion al cliente

Tiempos de presentacion de la propuesta

El PROPONENTE cumplié con el tiempo establecido para la

., 2,5 2,5 2,5 2,5 2,5
presentacion de su propuesta

TOTAL 40 28,5 24,5 24,5 36,5

*A los PROPONENTES que presenten en su oferta Unicamente motores de reserva se les sumara automaticamente el valor maximo obtenido por los
proponentes a los cuales si les aplique este item en su calificacion.




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO,
USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION
QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LiNEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Unidon Temporal Comercio Electronico Mipymes

ESTRATEGIA ENFOCADA EN MIPYME - 25 PUNTOS

El PROPONENTE debera indicar en su propuesta cual sera el mecanismo para captar las MiPyme que seran beneficiaras del proyecto, las cuales
deberan ascender a Minimo DOS MIL (2.000) por operador. De igual manera, debera plantear la estrategia regional bajo la cual abordara el
desarrollo del objeto de la convocatoria.

o . Puntuacién | Puntaje Obtenido . . i~ .
Criterio L. J . Oscar Castillo Sergio Zuluaga Liliana Jaimes
Maxima (Promedio)
L todologi tad I t tiza |
? me o‘ ,o o’g|.a prese‘n ada en. a propuesta garantiza la 10 a7 5 5 o
vinculacion agil y masiva de Mipymes
El PROPONENTE tiza en la metodologia incluid
.gara.n |z”en metodologia incluida en su 8 48 3.2 32 8
propuesta la regionalizacion del proyecto
El PROPONENTE garantiza en la metodologia incluida en su
propuesta la diversificacion sectorial de las Mipyme a 7 51 4,2 4,2 7
beneficiar
TOTAL 25 14,6 9,4 9,4 25




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL
ACCESO, USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE
UNA SOLUCION QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR
TRANSACCIONES EN LINEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Unién Temporal Comercio Electronico Mipymes

VALORES AGREGADOS - 25 PUNTOS

Corresponde a los elementos adicionales que hacen del modelo operativo del proponente el mas ptimo para la prestacion del servicio
requerido, es decir cudles son sus factores diferenciales. Lo anterior, debe redundar en beneficios para las Mipyme atendidas.

Criterio

Puntuacion

Puntaje Obtenido

Oscar Castillo

Sergio Zuluaga

Liliana Jaimes

Maxima (Promedio)
Los valores agregados, incluidos por el
roponente, generan beneficios en la

prop g . . 10 4,7 4 2 8
transformacion de las Mipyme hacia su canal
de ventas electrénico (Comercial)
Los valores agregados proporcionan un nivel

. gres p‘ P . L 7 3,7 1,4 2,8 7
de confianza mayor al cliente final (Técnico)
Los costos presentados en el formato "Valores
Agregados" son razonables frente a la realidad 8 5,9 4,8 4,8 8
del mercado (Técnico)

TOTAL 25 14,3 10,2 9,6 23




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO, USO
Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION QUE
LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LINEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL: Servientrega S.A.

PRESENTACION INTEGRAL DE LA PROPUESTA — 40 PUNTOS

Corresponde a la presentacion ante el panel evaluador que debera hacer el PROPONENTE, donde debera exponer las caracteristicas, plan de trabajo
y demas aspectos planteados en la propuesta presentada. Esta evaluacidn se realizara de acuerdo con la escala de Lickert

Puntuacidén | Puntaje Obtenido

Criterio - :
Maxima (Promedio)

Oscar Castillo | Sergio Zuluaga | Liliana Jaimes

COMPONENTE 1: ACCESO WEB

El Proponente cuenta con los mecanismos para efectuar el
diagnostico en las Mipyme beneficiarias que permitan

. i 2,5 2,0 2 1,5 2,5
determinar el grado de acercamiento y/o desarrollo de !
acciones para tener presencia en Internet.
El Proponente cuenta con procesos, técnicas, actividades
P . pro . vicadesy 2,5 2,0 2 1,5 2,5
demads estrategias metodoldgicas necesarias y suficientes
La plataforma de comercio electrénico cumple con los
P P 2,5 2,2 2 2 2,5

aspectos requeridos para la ejecucion del proyecto

Componente 2: Web Shop / Marketing Digital

La plataforma de comercio electrénico presentada ofrece una

L o 2,5 2,2 2 2 2,5
experiencia de usuario intuitiva
El Proponente incluye en su presentacion las actividades y/o
estrategias relacionadas con el plan de marketin e
gi i P Ing qu 2,5 1,7 1,5 i3 2

maximicen la accesibilidad y difusion de los productos y /o
servicios de las Mipyme

El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para 2,5 1,5 1 1 2,5
poder realizar un manejo auténomo de la plataforma

Componente 3: Gestidn de pagos

Las caracteristicas, costos, beneficios, canales de
comunicacién y procesos de vinculacién con la pasarela de 2,5 1,7 1 2 2
pagos se presentan de forma clara

Cuentan con una propuesta de pasarela de pagos diferencial
en cuanto a costos, tiempos y atencién a las Mipyme 2,5 1,5 1 2 1,5
beneficiarias

El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para 2,5 1,0 1 1 1
poder gestionar los servicios que ofrece la pasarela de pagos

Componente 4: Logistica*

Las caracteristicas, costos, beneficios, canales de
comunicacién y procesos de vinculacidén con la empresa de 2,5 2,0 1,5 2,5 2
logistica se presentan de forma clara

Cuentan con una propuesta de servicios de la empresa de
logistica diferencial en cuanto a costos, tiempos y atencion a 2,5 1,8 1,5 2 2
las Mipyme beneficiarias




El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para
poder gestionar los servicios que ofrece la empresa de
logistica

2,5 1,5 1 1 2,5

Componente 5: Postventa

El Proponente incluye procesos para la reclamaciény

. ) 2,5 2,0 2 1,5 2,5
soporte al cliente final

Los mecanismos para recolectar informacidn de los clientes

. L. 2,5 2,2 2 2 2,5
finales son eficientes

El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacion agil y sencilla para 2,5 1,7 1 1,5 2,5
poder ofrecer una excelente atencion al cliente

Tiempos de presentacion de la propuesta

El PROPONENTE cumplié con el tiempo establecido para la

., 2,5 2,5 2,5 2,5 2,5
presentacion de su propuesta

TOTAL 40 29,33333333 25 27,5 35,5

*A los PROPONENTES que presenten en su oferta Unicamente motores de reserva se les sumara automaticamente el valor maximo obtenido por los
proponentes a los cuales si les aplique este item en su calificacion.




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO,
USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION
QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LiNEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Servientrega S.A.

ESTRATEGIA ENFOCADA EN MIPYME - 25 PUNTOS

El PROPONENTE debera indicar en su propuesta cual sera el mecanismo para captar las MiPyme que seran beneficiaras del proyecto, las cuales
deberan ascender a Minimo DOS MIL (2.000) por operador. De igual manera, debera plantear la estrategia regional bajo la cual abordara el
desarrollo del objeto de la convocatoria.

o . Puntuacién | Puntaje Obtenido . . i~ .
Criterio L. J . Oscar Castillo Sergio Zuluaga Liliana Jaimes
Maxima (Promedio)
La metodologia presentada en la propuesta garantiza la
. S . . 10 6,7 4 6 10
vinculacion agil y masiva de Mipymes
El PROPONENTE garantiza en la metodologia incluida en su 8 57 39 6 3
propuesta la regionalizacion del proyecto ’ ’
El PROPONENTE garantiza en la metodologia incluida en su
propuesta la diversificacion sectorial de las Mipyme a 7 51 5,6 2,8 7
beneficiar
TOTAL 25 17,5 12,8 14,8 25




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL
ACCESO, USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE
UNA SOLUCION QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR
TRANSACCIONES EN LINEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Servientrega S.A.

VALORES AGREGADOS - 25 PUNTOS

Corresponde a los elementos adicionales que hacen del modelo operativo del proponente el mas ptimo para la prestacion del servicio
requerido, es decir cudles son sus factores diferenciales. Lo anterior, debe redundar en beneficios para las Mipyme atendidas.

Criterio

Puntuacion

Puntaje Obtenido

Oscar Castillo

Sergio Zuluaga

Liliana Jaimes

Maxima (Promedio)
Los valores agregados, incluidos por el
roponente, generan beneficios en la

prop & . _ 10 5,3 4 6 6
transformacion de las Mipyme hacia su canal
de ventas electrénico (Comercial)
Los valores a d i ivel

: gregados proporc!onan t’m r'uve 2 5.1 42 . 42
de confianza mayor al cliente final (Técnico)
Los costos presentados en el formato "Valores
Agregados" son razonables frente a la realidad 8 3,7 3,2 3,2 4,8
del mercado (Técnico)

TOTAL 25 14,2 11,4 16,2 15




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO, USO
Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION QUE
LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LINEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Grupo de expertos en gestion e innovacidn S.A.S. - Gextion

PRESENTACION INTEGRAL DE LA PROPUESTA — 40 PUNTOS

Corresponde a la presentacion ante el panel evaluador que debera hacer el PROPONENTE, donde debera exponer las caracteristicas, plan de trabajo
y demas aspectos planteados en la propuesta presentada. Esta evaluacidn se realizara de acuerdo con la escala de Lickert

Puntuacion

Puntaje Obtenido

Criterio . . . Oscar Castillo | Sergio Zuluaga | Liliana Jaimes
Maxima (Promedio) e g
COMPONENTE 1: ACCESO WEB
El Proponente cuenta con los mecanismos para efectuar el
diagnostico en las Mipyme beneficiarias que permitan
8 . Py . auep 2,5 1,8 2 1,5 2
determinar el grado de acercamiento y/o desarrollo de
acciones para tener presencia en Internet.
El Proponente cuenta con procesos, técnicas, actividadesy
demads estrategias metodoldgicas necesarias y suficientes 2,5 1,7 2 1,5 1,5
para el cumplimiento de este componente
La plataforma de comercio electrénico cumple con los
. . ., 2,5 1,7 1,5 2 1,5
aspectos requeridos para la ejecucion del proyecto
Componente 2: Web Shop / Marketing Digital
La plataforma de comercio electrénico presentada ofrece una 55 17 1 5 5
experiencia de usuario intuitiva ’ !
El Proponente incluye en su presentacion las actividades y/o
estrategias relacionadas con el plan de marketing que
- s e ., 2,5 1,8 2 1,5 2
maximicen la accesibilidad y difusion de los productos y /o
servicios de las Mipyme
El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacidn agil y sencilla para 2,5 1,5 1 1,5 2
poder realizar un manejo auténomo de la plataforma
Componente 3: Gestion de pagos
Las caracteristicas, costos, beneficios, canales de
comunicacidn y procesos de vinculacién con la pasarela de 2,5 1,8 2 1,5 2
pagos se presentan de forma clara
Cuentan con una propuesta de pasarela de pagos diferencial
en cuanto a costos, tiempos y atencién a las Mipyme 2,5 1,7 1,5 1,5 2
beneficiarias
El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacidn agil y sencilla para 2,5 1,7 1,5 1,5 2
poder gestionar los servicios que ofrece la pasarela de pagos
Componente 4: Logistica*
Las caracteristicas, costos, beneficios, canales de
comunicacidn y procesos de vinculacién con la empresa de 2,5 1,5 1,5 1,5 1,5
logistica se presentan de forma clara
Cuentan con una propuesta de servicios de la empresa de
logistica diferencial en cuanto a costos, tiempos y atencion a 2,5 1,7 1,5 1,5 2

las Mipyme beneficiarias




El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacidn agil y sencilla para

. .. 2,5 1,7 1,5 1,5 2
poder gestionar los servicios que ofrece la empresa de
logistica
Componente 5: Postventa
El Proponente incluye procesos para la reclamacion
ponente Inctiye b P y 2,5 2,0 2 2 2
soporte al cliente final
Los mecanismos para recolectar informacion de los clientes
! 105 P 2,5 1,7 1,5 2 1,5
finales son eficientes
El mecanismo utilizado para la transferencia de conocimiento
permite a la Mipyme una apropiacién agil y sencilla para 2,5 1,8 2 1,5 2
poder ofrecer una excelente atencidn al cliente
Tiempos de presentacion de la propuesta
El PROPONENTE cumplié con el tiempo establecido para la
., 2,5 2,5 2,5 2,5 2,5
presentacion de su propuesta
TOTAL 40 28,16666667 27 27 30,5

*A los PROPONENTES que presenten en su oferta Unicamente motores de reserva se les sumara automaticamente el valor maximo obtenido por los
proponentes a los cuales si les aplique este item en su calificacion.




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO,
USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION
QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR TRANSACCIONES EN LiNEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Grupo de expertos en gestion e innovacion S.A.S. - Gextion

ESTRATEGIA ENFOCADA EN MIPYME - 25 PUNTOS

El PROPONENTE debera indicar en su propuesta cual sera el mecanismo para captar las MiPyme que seran beneficiaras del proyecto, las cuales
deberan ascender a Minimo DOS MIL (2.000) por operador. De igual manera, debera plantear la estrategia regional bajo la cual abordara el
desarrollo del objeto de la convocatoria.

. Puntuacidon | Puntaje Obtenido ) ) - )
Criterio L. J . Oscar Castillo Sergio Zuluaga Liliana Jaimes
Maxima (Promedio)
La metodologia presentada en la propuesta garantiza la
2 METotolopla preset apropuestag 10 4,7 6 4 4
vinculacion agil y masiva de Mipymes
El PROPONENTE tiza en la metodologia incluid
.gara.n |z”en metodologia incluida en su 8 48 48 48 48
propuesta la regionalizacion del proyecto
El PROPONENTE garantiza en la metodologia incluida en su
propuesta la diversificacion sectorial de las Mipyme a 7 2,8 1,4 4,2 2,8
beneficiar
TOTAL 25 12,3 12,2 13 11,6




“CONVOCATORIA PARA CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL
ACCESO, USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE
UNA SOLUCION QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR
TRANSACCIONES EN LINEA”

NOMBRE/ RAZON SOCIAL:

Grupo de expertos en gestion e innovacion S.A.S. - Gextion

VALORES AGREGADOS - 25 PUNTOS

Corresponde a los elementos adicionales que hacen del modelo operativo del proponente el mas ptimo para la prestacion del servicio
requerido, es decir cudles son sus factores diferenciales. Lo anterior, debe redundar en beneficios para las Mipyme atendidas.

Criterio

Puntuacion

Puntaje Obtenido

Oscar Castillo

Sergio Zuluaga

Liliana Jaimes

Maxima (Promedio)
Los valores agregados, incluidos por el
roponente, generan beneficios en la

prop & . _ 10 5,3 4 6 6
transformacion de las Mipyme hacia su canal
de ventas electrénico (Comercial)
Los valores agregados proporcionan un nivel

res agregados proporcionan un't 7 3,7 4,2 2,8 4,2
de confianza mayor al cliente final (Técnico)
Los costos presentados en el formato "Valores
Agregados" son razonables frente a la realidad 8 4,3 3,2 4,8 4,8
del mercado (Técnico)

TOTAL 25 13,3 11,4 13,6 15
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Financiera del Desarrollo

INFORME DE EVALUACION ECONOMICA

Convocatoria No. PAF-TIC-PS-008 -2018

CONTRATAR UN (1) OPERADOR DE SERVICIO QUE CONTRIBUYA A FACILITAR EL ACCESO, USO Y APROPIACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN
Objeto LAS MIPYMES COLOMBIANAS, A TRAVES DE UNA SOLUCION QUE LES PERMITA COMERCIALIZAR SUS PRODUCTOS Y/O SERVICIOS Y EFECTUAR
TRANSACCIONES EN LINEA DERIVADOS DEL CONVENIO INTERADMINISTRATIVO 1232 FONTIC- FINDETER.

Fecha de diligenciamiento  (31/10/2018

Proponentes: Unién Temporal Comercio Electrénico Mipymes
Servientrega S.A.

Grupo de expertos en gestidn e innovacion S.A.S. - Gextion

Propuesta Econdmica

.. Presupuesto Oficial] Union Temporal Comercio ) Grupo de Expertos en gestion e
Descripcion . L. . Servientrega S.A. ) ., .
Estimado Electrénico Mipymes innovacion S.A.S. - Gextion

Presupuesto estimado

. L $2.650.000 $2.574.899 $2.650.000 $2.647.750

por MiPyme beneficiaria

Valor Total Corregido $2.650.000 $2.574.899 $2.554.335 $2.647.750
Presupuesto estimado

- I $5.300.000.000 $5.149.798.780 $5.300.000.000 $5.295.500.000

por Operador
Valor Total Corregido $5.300.000.000 $5.149.798.780 $5.108.670.000 $5.295.500.000

4.1.5 EVALUACION PROPUESTA ECONOMICA (PUNTAJE MAXIMO 10 PUNTOS)

En audiencia realizada en el lugar y fecha establecidos en el cronograma de proceso, se llevara a cabo la apertura del sobre No. 2 de las propuestas habilitadas en los aspectos juridicos, financieros y
técnicos.

En dicha audiencia se dara lectura del valor total de cada una de las propuestas incluido el IVA. En el evento que el formato de oferta econdmica de la propuesta no tenga diligenciada la casilla
correspondiente al “Valor total de la propuesta” la entidad se procedera a realizar la sumatoria de los valores correspondientes a la propuesta, total costos directos e IVA.

Una vez surtida la audiencia de apertura del sobre No. 2, la Entidad procedera a realizar la revisién de las propuestas durante el término establecido en el cronograma del proceso, de la siguiente
manera:

1. En caso que cualquier valor de la oferta econdmica de algun proponente se presente con decimales, la entidad procedera a ajustar el valor redondeandolo al peso, cuando la fraccion decimal del
peso sea igual o superior a cinco lo aproximara por exceso al peso y cuando la fraccion decimal del peso sea inferior a cinco lo aproximara por defecto al peso.

2. En el evento que la propuesta econdmica no contenga el precio o se haya diligenciado en cero o con algin simbolo, la propuesta sera rechazada.

3. El oferente debe ajustar al peso los precios ofertados. En todo caso los valores de los precios propuestos y corregidos no podrdn exceder el 100% o ser inferiores al 90% del valor de referencia
establecido para la atencion por Mipyme, si no cumple lo anterior, la propuesta sera rechazada.

4. Si existiere discrepancia entre letras y cifras, prevalecera el monto expresado en letras.

5. En el evento que la entidad advierta la necesidad de aclaracién o explicacion, podra solicitar a los proponentes para que alleguen en el término que para el efecto le fije en el requerimiento, las
aclaraciones, los documentos o explicaciones, so pena de rechazo de la propuesta.

6. Se realizard la verificacion y correccidon de las operaciones aritméticas de las propuestas.

7. En caso de error en las sumas, el resultado total correcto serd el que se obtenga de revisar dichas sumas.

8. Se tomara como valor de la propuesta econdmica, el valor de la propuesta corregida.

9. Seran rechazadas las propuestas que después de realizar los pasos anteriores, presente al menos una de las siguientes condiciones:

a. Cuando el valor total de la propuesta econdmica corregida, presente un valor inferior al valor minimo o superior al valor maximo del valor oficial estimado para la convocatoria en los términos de
referencia.

b. Cuando no se incluya el IVA en la propuesta econdmica.

10. De la anterior verificacion se elaborara un informe de evaluacién econdmica en el que consten los resultados de las ofertas econdmicas de todas las propuestas habilitadas, con las respectivas
correcciones aritméticas de acuerdo con los criterios establecidos, si proceden, y la identificacién de las correcciones efectuadas, el cual se publicara en la fecha establecida en el cronograma del
presente proceso de seleccidn.

Los proponentes podran, dentro del término establecido en el cronograma del presente proceso de seleccion, formular observaciones a dicho informe de evaluacién econdmica. Sin que en ejercicio de
esta facultad, puedan subsanar, modificar o mejorar sus propuestas.

11. Vencido el término anterior, se seleccionara el método de ponderacidn de la propuesta econémica de acuerdo con los siguientes métodos:

NUMERO METODO
1 Media aritmética
2 Media aritmética alta
3 Media geométrica
4 Menor valor




Para la determinacion del método se tomardn hasta las centésimas de la Tasa de Cambio Representativa del Mercado (TRM) que rija para el segundo dia habil siguiente a la fecha de vencimiento del

plazo establecido para presentar observaciones al informe de evaluacion econémica, de conformidad con las fechas previstas en el cronograma de esta convocatoria, de acuerdo a los rangos
establecidos en el cuadro que se presenta a continuacion:

RANGO . -
(INCLUSIVE) NUMERO METODO
De 00 a 24 1 Media aritmética
De 25 a 49 2 Media aritmética alta
De 50 a 74 3 Media geométrica
De 75 a 99 4 Menor valor

Nota: Esta TRM se tomara del sitio web del Banco de la Republica de Colombia, http://www.banrep.gov.co/series-
estadisticas/see_ts_trm.htm#cotizacion.

OBSERVACIONES:

Unién Temporal Comercio

L. . Se realizé verificacidn aritmética, resultando que el valor de la propuesta no tiene ningln ajuste.
Electronico Mipymes

Se realizé verificacién aritmética, teniendo en cuenta el valor de la Propuesta Econdmica. El resultando del valor de la propuesta con el ajuste es de
Servientrega S.A. $2.554.335 (DOS MILLONES QUINIENTOS CINCUENTA Y CUATRO MIL TRESCIENTOS TREINTA Y CINCO PESOS MTC) por mipyme a atender; y el valor total de
la propuesta con el ajuste es de $ 5.108.670.000 (CINCO MIL CIENTO OCHO MILLONES SEISCIENTOS SETENTA MIL PESOS MTC)

Grupo de Expertos en

gestion e innovacion  |Se realizé verificacidn aritmética, resultando que el valor de la propuesta no tiene ningun ajuste.
S.A.S. - Gextion




